




➀ 授業を聴いて、気になったことや重要だと思ったこと、共感したことなどのメモを取りましょう。

【授業内容に関するメモ】ワークシート �

年 月 日

年 組 番 氏名

〇気になったこと

〇重要だと思ったこと

〇共感したこと

➁ その他、グループワークで話したこと等のメモを取りましょう。



A～Eの会社の活動について調べ、
それぞれの会社の活動がどのように社会に貢献しているかを空欄に書いてください。

〈会社名〉　
A　株式会社村田製作所　　　　　B　有限会社ビッグイシュー日本　　　　　C　株式会社マザーハウス
D　パタゴニア・インターナショナル・インク　　　　　E　アディッシュ株式会社

〈会社の活動〉

企業の社会的側面

年 月 日

年 組 番 氏名

A

B

C

D

E

ワークシート �



（１） 起業に関し、〇〇さんに訊いてみたいことを書きましょう。

（２） ○○さんの講義を聴いて、共感したことを書きましょう。

（３） 何故その点に共感したのかを書きましょう。

（４） ○○さんの講義を聴いて、自分の夢や目標と重なる点を書きましょう。

（５） その他の気付いた点や感想を書いておきましょう（メモ欄）。

年 組 番 氏名

ワークシート �



年 組 番 氏名

１回目のブレインストーミングにおいて、自分自身やグループメンバーが出したアイデアの中、この授業
で深く考えてみたいものがもしあれば、それを書いてください。

�回のブレインストーミングの結果をグループで話し合い、良いと思ったビジネスアイデアについて書いてください。

アイデア２
➀製品またはサービスの名前

➁製品またはサービスの簡単な説明

アイデア１
➀製品またはサービスの名前

➁製品またはサービスの簡単な説明

ワークシート �



（１） 先行事例を検索して、自分達で考えたアイデアに応用できそうな点について書きましょう。

年 組 番 氏名

参考になると思ったものの名前

どこで見たか（もう一度見られるようにメモする！）

どこを参考にするか、応用するか（値段や見た目も含む）

変更前はどうだったか

どう変更するか

変更前はどうだったか

どう変更するか

変更前はどうだったか

どう変更するか

変更点➀

変更点➁

変更点➂

（�） グループで情報を共有し、自分達の考えたアイデアにどう応用するか決めて、それを書きましょう。

ワークシート �



ビジネスアイデアの実現性と魅力を高めるため、下のフロー図に従って、必要事項を考えましょう。

NOYES

NOYES

年 組 番 氏名

多くのビジネスアイデア（以下アイデア）は、実現不可能に思えても実現出来るものです。一方で、現代の科学技術では出
来ないものもあります。例えば、何も道具を使わずに空を飛ぶサービス等は現代の技術では実現出来ないでしょう。あな
たが考えたアイデアは、現代の技術で実現可能ですか？

考えたアイデアの、どういう点がお客さんに喜ん
でもらえて、あなたが儲かると思ったのか、右の
空欄➀に書いて、下に進みましょう。

➀

➁考えたアイデアそのままではなく、➀に書いた事
を別の形で実現することは出来ないか考えま
しょう。右の空欄➁に➀を実現できる別の形の
アイデアを書いたら、下に進みましょう。

アイデアがより魅力的になるように、目玉となるポイントを３つ程度考えてみましょう。
考えたら下に進みましょう。

魅力的なアイデアとなるための、目玉となるポイントを３つ程度書き出しておきましょう。
●

●

●

考えたアイデアは現代の科学技術で実現可能ですね？次は、そのアイデアは多くの人が欲しい、利用したいと思うほど魅力
的なアイデアなのか、考えてみましょう。アイデアの知って欲しい目玉ポイントを３つ程度挙げることは出来ますか？

※➀の例（痩せるガム）：「一口飲むだけで痩せる水」というアイデア→「簡単に」「痩せる」ことを実現したい。
※➁の例：「一口飲むだけで痩せる水」→「痩せる成分（「P��」という有効成分）の入ったガム」として実現する。

ワークシート �



年 組 番 氏名

居住地：

年齢：　��代　��代　��代　��代　��代　��代　��代　��代　��代　それ以上

職業：

趣味： 休日の過ごし方：　

よく使うSNSやアプリ：

あなたが考えたビジネスアイデアに関連する情報：　　　

ワークシート �

パンケーキ屋さんのターゲット例：
鳥取県鳥取市に住む��代の女性。市内の会社に勤めるOL。趣味は読書や映画鑑賞で、休日は映画館や喫茶店に行く
ことが多い。SNSはFacebookを良く使い、食べ物について投稿することが好き。パンケーキが好きだが近所には食べ
る所が無く、遠出する時にはよく食べる。

ターゲット（お客さん）の基本情報
ビジネスアイデアの主なターゲットに関し、下図の男性または女性もしくは両方に丸印を付けてください。
ターゲットは、例えば「市内の老若男女」のように広く設定してはいけません。上のパンケーキ屋さんのターゲット例のように、
集中的に狙うターゲットを具体的に定めましょう。

その他の情報
ターゲットが好きそうなもの、利用しそうなもの等について、思いついたことを沢山書いてみましょう。

女子高生がターゲットだった場合の例：放課後に集まれる場所が欲しい、可愛いものが好き、甘いものが好き、etc



（１） ターゲットがあなたのアイデアにお金を払ってくれる理由（利用動機）はなんですか？ 
 ターゲットは、いつ、どこで、どのような状況にあるから、あなたのアイデアにお金を払うのでしょうか？

（２） 利用動機のある人と、お金を払う人は同一ですか？違う場合は誰がお金を払ってくれそうですか？

（３） どこで商売を行うのが良いと思いますか？
 そこで商売を行う時、ターゲットは何人くらいいると推定できますか？

年 組 番 氏名

ワークシート �



（１） 知っているハンバーガーチェーン店の強みを考え、下のビジネスモデルを完成させましょう。

（２） スポーツウェアのビジネスについても考え、下のビジネスモデルを完成させましょう。

年 組 番 氏名

ワークシート �



（１） グループで考えたビジネスアイデアについて、ビジネスモデルを作ってみましょう。

（参考）パンケーキ屋のビジネスモデルも参考にしてみましょう。

年 組 番 氏名

ワークシート ��



◉ターゲットの確認

インタビュー相手の情報：

その他の情報

◉利用してくれそうな理由（利用動機）への共感

利用してくれそうな理由（利用動機）への共感（Yes/No）：           　　　　　　　　　

共感する/しない理由：

◉サービスの目玉への共感

どのサービスに共感するか（Yes/No）：目玉➀   目玉➁ 目玉➂

共感する/しない理由：

　

無くても良いサービスや逆に欲しいサービス：

◉値段の検証

値段への反応（Yes/No）： 払っても良い価格（○○円）：　

（※↑インタビュー例では、パンケーキを食べに行く人物なのか、利用する頻度を確認しています）

ワークシート �� インタビューシート

年 月 日

インタビュー実施日

想定するターゲット：
（※インタビュー前に書きましょう）

※このシートは、インタビューする相手の人数分を用意しましょう。



（↑パンケーキ屋の例：ソファーでゆっくりする、イケメンとパンケーキを楽しむ）

年 組 番 氏名

ワークシート ��

インタビュー結果の纏め

インタビューの実施人数： 人　（詳細：  ）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

利用動機に共感する人：　　　人中　　　人（　　　％）　    サービスの目玉に共感する人：　　　人中　　　人（　　　％）

想定するターゲットが共感してくれたポイント：

想定するターゲットが共感してくれなかったポイント：

想定するターゲット“以外” が共感してくれたポイント：

想定するターゲット“以外” が共感してくれなかったポイント：

インタビュー対象が払ってもいい値段： 円 利用頻度：

参考になった意見：

●

●

●

●

●

ビジネスアイデアの改善

アイデアをどの様に変えますか？

・変えてどうなったか

・変えない点

（↑パンケーキ屋の例：地元のフルーツを使用する）



ワークシート ��-�

➀ タイトル

タイトル

➁ ターゲット（お客さん）と利用同動機

ターゲットについて（年齢・性別・職業・休日の過ごし方・人数etc）

お金を払ってくれる理由（利用動機）を幾つか箇条書き

サブタイトルorキャッチコピー



ワークシート ��-�

➂ 製品・サービスの概要

製品・サービスの図
（出来ればプロトタイプを活用）

製品・サービス名

製品・サービスの説明（ごく簡単に）

➃ 製品・サービスの特徴

製品・サービスの目玉＝知って欲しいポイントを�つ程度



ワークシート ��-�

➄ インタビュー結果

インタビュー結果
（グラフや、言われた事実）

インタビュー対象の情報
（人数・年齢等）

インタビューの結果重要だと思ったポイント（説得力を増すもの）

➅ ビジネスモデル

お金の流れを中心として簡易的にしても可



ワークシート ��-�

➆ 最大利用者数

最大利用者数（数字かグラフで表現）

➇ 収支計画

収支計画（グラフか表で表現）

※このビジネスの市場規模を記載していただくという意図です。



ワークシート ��-�

➈ 競合相手と優位性

競合相手名

➉ 最後に

自分達の製品・サービス名

自分達が勝てそうなポイントの説明（図があれば尚良い）

自分達が勝てそうなポイントの説明（図があれば尚良い）

何かメッセージ
（例：一緒に○○県を変える仲間を募集中！特にない場合は「ありがとうございました」など）

勝てそうなポイントを一言で➀

勝てそうなポイントを一言で➁
VS

※自分達の製品・サービスが競合相手に勝てそうなポイントを�つ挙げる意図です。�つでも問題ありません。



ページ番号 秒数 話者氏名 話す内容

ワークシート ��

中間発表用の台本作り資料

�

�

�

�

�

�



ページ番号 秒数 話者氏名 話す内容

インタビュー実施時に話す内容

ワークシート ��

�

年 組 番 氏名

➀

➁

➂



※例えば、ビジネス街でOLにパンケーキを売る場合、休み時間に気軽に来られる半径���m程度と推定できます。
 　一方で、地方にある大型のホームセンター等は車で簡単に行ける半径��km程度と特定できます。

年 組 番 氏名

ワークシート ��

（１）ビジネスを行う場所とターゲットから、商圏の範囲はどこまでなのかグループで考えてみましょう。

（２）競合相手はどこですか？商圏を考慮して、グループで考えてみましょう。

（３）競合相手について調べたことをメモしましょう。

（４）（３）の調査結果をグループ内で共有し、以下を記入しましょう。

（５） 推定される利用者の最大数を書きましょう。また、その理由を書きましょう。

例１（パンケーキ屋）：商圏の競合相手の喫茶店はいつも満員である。私が考えたパンケーキ屋はソファー席が��席ある。ターゲットが�人�時間利
用した場合、��時間営業なので�日に���人の利用者が最大となる。一ヵ月に��日営業することを想定し、一ヵ月の最大利用者数は����人となる。

例�（アスレチックフィールド）：商圏を○○市全体と考える。参考とした神戸市の人気アスレチックフィールドは年間入場者数が�万人であった。○
○市の人口は、神戸市の�/�であるため、入場者数も�/�として、年間�.�万人程度が利用者の最大数になると思う。

自分達のアイデアが勝てそうな点：

競合相手の主な商品・サービスの値段：

競合相手の利用者数（分からない場合は推定してみましょう）：

（競合相手に完全に合わせる必要はありません）

自分達のアイデアを改善する場合はそれを書きましょう：

競合相手の値段も参考に、自分達の商品・サービスの値段を考えましょう：



年 組 番 氏名

ワークシート ��

➀創業�年目の、１ヵ月毎の売上高を考えてみましょう。

➁売上高は、単価×数量で計算してください。

➂売上高を出したら、参考資料➄や日本政策金融公庫HPを見て、支出高を計算しましょう。

➃１年目について埋められたら、３年目に売上高がどの程度増加するのかを決めて、支出も計算しましょう。

収支計画書

※事業を始めるために最初に必要なお金（例えば土地を買う、自動車を買う等）はいったん無視して、
　毎月かかる費用について考えます。

※パンケーキ屋ジモフルの例：
�,���円（客が払う平均額）×��人（１日の利用客数）×��日（店の営業日数）＝���万円（� ヵ月の売上高）

※参考資料➄に、自分達で考えたビジネスと類似したものが無い場合は、どの位お金が必要なのか、自分達で考えてみましょう。

※例えば、「３年目は広告を多く出して�日の利用客数が��人になる」などを想定します。

�年目 �年目 売上高、支出高の計算の根拠
売上高

支出高 売上原価
（仕入高）

人件費

家賃

その他

支出合計

利益

売上高−支出合計



ページ番号 秒数 話者氏名 話す内容

最終発表用台本作り資料

�

�

�

�

�

�

ワークシート ��-�



想定問答

ページ番号 秒数 話者氏名 話す内容

�

�

�

��

��

○質問

○回答

ワークシート ��-�

年 組 番 氏名



【課題】
厚紙とハサミを用いて、出来るだけ高いタワーを作りましょう。なお、審査に際しては、
配点は低いものの、タワーの安定性・デザイン・創造性も評価の対象になります。

【手順】
➀下の枠内にできるだけ多くのタワーの構想図を書きましょう。
➁どの構想図が最も高いタワーを作れそうか検討し、１つだけ選んで実際に作ってみましょう。
➂制限時間の中で、更に高いタワーを作るために試行錯誤を繰り返してみましょう。

年 組 番 氏名

ワークシート ��

点数



自分の価値観を知る「ライフチャート」

ワークシート ��-�

ライフチャートとは何でしょう？
→今までの自分の経験や体験（自分史）を書き出すことで、自分の価値観を知るものです。

価値観って何でしょう？（スマートフォンなどで調べてみましょう）

ライフチャート作成のポイント（物心がついた頃～今日まで）
　➀物心がついた頃にさかのぼり、印象的な出来事を描くこと。
　➁楽しんで自分の過去を思い出すこと。

➀ 自分自身の価値観を知る
➁ 自分の興味関心を考える
➂ 他人から見た自分について考える

ゴール

（年齢）

＋

−



ワークシート ��-�

年 組 番 氏名

グループメンバーの性格や印象などを書きましょう。後で伝えてあげます。

 
 
 
 
 

自分の夢や、自分なら出来そうなビジネスについて書いてみましょう。

ライフチャート

学年 振り返り

名前 性格や印象など

どんな時にライフチャートが
＋に振れるのか？

どんな時にライフチャートが
−に振れるのか？

小学校時代

中学校時代

現在

±に振れる出来事 自分はどのような性格か？

どんな性格だった？ 勉強や習い事で何が好きだった？ どんな時に褒められた？

何に熱中していた？ 一番努力したことは何？ 小学生の頃と変わったことは何？

何に熱中している？ 誰にも負けないと思うことは？ 中学生の頃と変わったことは何？



年 組 番 氏名

（１）あなたのグループのビジネスアイデアを一言で説明してください。

（２）観察したお店の特徴と、そのお店の製品またはサービスの人気がある理由を書いてください。

（３）お店が工夫している点の中で、自分達のアイデアに応用できそうなことがあれば書いてください。

（４）お店を観察する中で、もし自分達のアイデアの弱い点に気が付いた場合はそれを書いてください。

ワークシート ��

お店の名前： 何のお店ですか？：                          

お店の特徴：

お店の人気の理由：



参考資料 ➀



参考資料 ➁



参考資料 ➁



参考資料 ➂



参考資料 ➂



参考資料 ➃



参考資料 ➄



順番 � � � �

起業家教育授業 最終発表 審査シート

審査シート

評価方法 ：（��点満点で評価・��点（良くできている）→�点（全くできていない））

評価の目安 ：�点　��％以上できている・よくできている

 ：�点　��％以上できている・部分的にできている

 ：�点　��％以上できている・努力は認められる

班番号

合計点

順位

メモ・コメント

発表タイトル

顧客とそのニーズが
うまく表現できているか

サービスイメージが
きちんとできているか

プレゼンの魅せ方
（聴衆を引き込む努力をしているか）

その他の加点要素
（収支計画がうまく作れているか等）



�� � � �

審査シート

審査員名






