
特徴

久米島町では、ビジネスモデルの構築、資金調達など創業に必要となる要素に応じ
て、関係機関の強みを生かした適切な創業支援の提供を行います。

市区町村 久米島町

創業支援等
事業者

久米島商工会、琉球銀行、JAおきなわ

＜全体像＞

・ワンスストップ相談窓口の設置（１－１）
・テストマーケティング（委託：１−２）

久米島町

・創業相談、事業計画作成
支援（２−１）
・販路開拓支援（２−２）
・新商品開発支援（２−３）
・セミナーの開催（２−５）

久米島商工会

創業者
創業希望者

概 要

久米島町においては、商工観光課にて都度に創業希望者の相談に応じる形で創業
に対する取組をしてきたが、本計画により、この取組を強化、体制を整備することで、
年間２５件の創業者の事業化を目指します。
平成２７年〜令和８年にかけて、創業希望者に対して、ワンストップ窓口相談を設置、
創業・販路開拓セミナーや、巡回による支援を実施します。

年間目標数 創業支援者件数：１９０件 新規創業者数：２５件

1

・創業資金相談（２－４）
・セミナーの開催（２－６）

琉球銀行

久米島町
創業支援ネットワーク

・テストマーケティング（１−２）

久米島物産公社

アーリーステージシードステージマインド
ステージ

・創業資金相談（２－４）
・セミナーの開催（２－６）

JAおきなわ

委
託

・情報提供、専門家派遣

中小機構沖縄事務所

・情報提供、専門家派遣

県産業振興公社

・融資相談、情報提供

沖縄振興開発金融公庫

・知財関連相談

沖縄県発明協会

連
携

事業者のステージにあわせた
創業支援を実施します！ 【創業支援コーディネーター、久米島商工会】

【久米島商工会、久米島物産公社】

【久米島町、久米島商工会】

【久米島商工会】

【久米島町、創業支援コーディネーター、久米島商工会】

【創業支援コーディネーター、久米島商工会】

【久米島商工会、琉球銀行、JAおきなわ】

　　　　　　	 

 

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　販路開拓・マッチング	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　テストマーケティング	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　試作品開発	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　創業後のフォローアップ	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　許認可、手続きの方法	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　事業計画書の作成	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　資金調達の方法	  

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　適正な価格設定と効果的な販売方法について	  

　　　　　　　　　　　　　　　　売れる商品・サービスの作り方	  

　　　　　　　　　　　　ビジネスモデルの構築の仕方	  

　　　　　　　　ターゲット市場の見つけ方	  

　　　　地域資源の活用の仕方	  	

 
 

起業・創業にあたって

【久米島商工会】

【久米島町、久米島商工会】

【久米島商工会】


